Referenzprojekt , Telefonische Akquise®

= Ziel

|dentifikation von verantwortlichen Ansprechpartnern sowie Opt-in-Generierung inklusive
exakter Bedarfsermittlung zur Angebotserstellung im Rahmen von telefonischen
Vertriebsgesprachen

= Aufgabe

Telefonische Uberpriifung und Aktualisierung von Unternehmensdaten

Telefonische Qualifizierung verantwortlicher Ansprechpartner in vorgegebenen Positionen und
Erhebung personlicher Kontaktinformationen (Name, Position, persénliche Kontaktdaten etc.)

Ausfuhrliche Bedarfsermittlung
Opt-In Einholung zur Angebotsunterbreitung

Strukturierte und Ubersichtliche Dokumentation der qualifizierten Daten in einer Excel-Tabelle

= Ergebnis

Aufbereitete Kontaktdaten mit qualifizierten Unternehmen, relevanten Ansprechpartnern,
vertriebsrelevanten Informationen und allen weitere Informationen zur Erstellung und
Ubersendung von Angeboten

Bereitstellung einer aktuellen Kontaktdatenbasis als Grundlage fir die Umsetzung zukinftiger
Vertriebsaktivitaten

LWir sind mit der Umsetzung der
telefonischen Akquise absolut
zufrieden! - Die Ergebnisse haben
uns Uberzeugt und sind flr uns die
optimale Basis fur alle weiteren
vertrieblichen Aktionen. Auch in
Zukunft ist die Consulimus AG fir
uns der perfekte Partner in der
Vertriebsunterstiitzung.“
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Echt stark.



