Referenzprojekt ,Vertriebsupport”

= Ziel

Kontinuierliche und umfangreiche Unterstiitzung im Vertriebsprozess zur Entlastung des Kernteams und

zur Potentialsteigerung durch Erh6hung des Aktionsradius

» Aufgabe & Umsetzung

Webbasierte Erhebung von tber 60.000 potentiellen gewerblichen Kunden in einem Zeitraum von acht
Monaten
Kontinuierliche Bedarfsermittlung und Markterkundung im Rahmen von telefonischen
Vertriebsgesprachen inkl. Entwicklung und Implementierung eines Auswertungsbogens zur
Ubersichtlichen Ergebnisdarstellung
RegelméalRiger Import der erhobenen Kontakte in diverse Datenbanken
Data Quality Services

— Zusammenfuhren verschiedener Listen in ein einheitliches Format

— Datenabgleich und —anreicherung sowie Durchfihrung von Dublettenprifungen

— Pflege von Datenbanken

Monatliche Vor-Ort-Termine zur Besprechung des Status quo und zur Abstimmung weiterer
Vorgehensweisen

Ergebnis

Vollstandige und aktuelle Kontaktdatenbasis als Grundlage fur die Umsetzung aktueller und zukinftiger
Vertriebskampagnen

Kontinuierliche Auswertung und Aufbereitung der Ergebnisse im Rahmen der Bedarfsermittlung und
Markterkundung zur internen Weiterverarbeitung und zur Planung zielgerichteter Vertriebsaktivitaten

,Dank einer sehr flexiblen und
professionellen Arbeitsweise
unterstitzt uns die Consulimus AG
seit Uber einem Jahr in jeder
Hinsicht erfolgreich in unseren
Vertriebstatigkeiten.
Hervorragende Ergebnisse und
eine schnelle Umsetzung haben
uns tberzeugt!”

Jan Bartel

Abteilungsleiter
Geschéaftskundenvertrieb
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